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Die Arvato Group im Bertelsmann-Konzern AS e

onfll = 25, S

3.871 Mio. Euro 641 Mio. Euro 24.850 Gutersloh
Umsatz Operating EBITDA adjusted Mitarbeitende Hauptsitz

arvato
group

Medien Dienstleistungen Bildung Investments
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We Empower Digital Leaders. AS s

SOUVERANER
PARTNER
far Kl und
Cloud-Technologien

BRANCHENEXPERTEN
und innovative Plattformen

Energie- & Versorgungswirtschaft
Fertigungsindustrie
Versicherungen & Finanzdienstleistungen
Gesundheitswesen & Life Science

Handel & Konsumgtiter Offentlicher Sektor

VERLASSLICHER MANAGED SERVICE PROVIDER

fur sichere Applikationen und Multi-Cloud-Infrastrukturen

adWS BE Microsoft Google Cloud |YPC w

Virtual Private Cloud
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----------
...............

BETRIEB
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SAP KOMPETENZ
AS ARVATO

SAP Center of Expertise

W MENSCH

PROZESSE

Lead to Cash Issue to Resolution Source to Pay Hire to Retire

+ 3 O J a h re Plan to Production Record to Report Treasury & Cash Management

Partner der SAP fur e

v’ Lizenzen / Subscription TECHNOLOGIE

7 Transformatior!en Innovation As SYSTEMS WSignavio WLeanIX WJOL“G
v Infrastruktur & Betrieb
v' Managed Services

Applikation WS/4 HANA WBTP WCX mSCM UJO"'(@

GROW RISE
Lizenzierung %H fTH WOn Premise

Technologie m \aWS, A Azure 3 Google Cloud
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SAP KOMPETENZ

SAP Partnerstatus, Kunden und Analysten bestatigen

BSAP

SAP S/AHANA’

DIAMANT-INITIATIVE FUR PARTNER

FOKUSPARTNER 2024 g

Business Technology Platform y w
RISE |Business .
WITH | Transformation Available on
SAP | asaService SAP Store

m SAP Certified

m SAP°Certified

Integration with Cloud Solutions

PE Sell
PE Service
PE Build

Integration with RISE with SAP S/4AHANA Cloud

SAP° Certified

Partner Center of Expertise

SAP Certified

in SAP BTP Operations

SAP° Certifiec

Integration with SAP S/4AHANA® Cloud

SAP° Certifiec

Integration with SAP S/4HANA®

SAP° Certifiec

in SAP HANA® Operations

SAP° Certified

Integration with SAP NetWeaver®
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P2C
RAYAR

SAP-related Services for SMBs
in Germany

teknowlogy rac

RAYAR

Al-related Services in Germany
- Sales/Service/Marketing -
Sl Best in Class
Arvato Systems ANETSyStEmS
2020~
2022 V

* .
1SG Provider Lens 2022 Quadrant

Digital Business Enablement and ESG Services

Supply Chain Transformation Services

Leader, Germany ;

* .
1SG Provider Lens 2024 Quadrant

Microsoft Cloud Ecosystem

SAP on Azure Services

Leader, Germany ;

SAP Gold Partner ,,Outsourcing Operations Partner” im SAP Partner Innovation Lifecycle Services Bereich
Langjahrige und verladssliche Partnerschaft seit 2003 und zum 13x verlangert” — 05/2026 fiir Gutersloh | Bielefeld | Leipzig
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UNSERE HALTUNG

Wir machen SAP verstandlich und greifbar S

Wir stehen in unserer SAP Practice fir

Suite & Simple
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ARVATO SYSTEMS

Uber 500 SAP-Experten, um Kunden weltweit zu AS
unterstutzen.

SYSTEMS

200+ SAP Consultants in D/A/CH

100+ SAP Consultants, Developer and
Support in Riga & Brasov

50+ Transformation Consultants in
---------- USA & Canada

L &

<7

150+ SAP Developer in our
R 4 Development Center in Malaysia
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Grunde fur die SAP Transformation

s SYSTEMS

= Wirtschaftlicher Druck

g = = Technische
Notwendigkeit

= Strategischer Wandel in ﬁ

der Industrie
= Arbeitskraftemangel &

Automatisierungsdruck

= Zukunftsfahigkeit & |I|
Innovationsfahigkeit
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SAP Customer Journey 2027+
Fokus fur die Fertigungsindustrie
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Cloud ERP

Unsere Empfehlung ‘

Wartungsende 2027/2030

--------------------------------
—— o e e e e e e

@ On Premise

niedrig hoch niedrig

Innovationnutzung &
Wirkungspotenzial

niedrig
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s SYSTEMS

Unser Ansatz: End-to-End SAP Journey

1o 2
5 &

&G nda'y

v

Kontinuierlicher
Business Value statt nur
IT-Projekt

v v

Klare Effizienter und sicherer
Entscheidungsgrundlage Weg zum SAP Cloud ERP
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14.04.2026

Wir begleiten Kunden ganzheitlich bei der Transformation

Definition der
strategischen
Zielstellung

Identifikation von
Optimierungs-
bereichen

Readiness Analyse
& Zielarchitektur

Souveranitatscheck

Business Transformation Roadmap

Investitionsanalyse
(Lizenzen & Projekt)

Business Transformation Management

Prozess
Optimierung

£, Signavio

Enterprise

OCM & Adoption
Guidance

wolk@

Architecture
<.\ LeanIX

Conversion Factory

Pre-Conversion
(z.B. Geschaftspartner-
migration)

System

Archivierung Konvertierung

Post-
Konvertierung &
Funktionsprufung

Prozessdelta-
Schulungen

Testing

Line of Business Fitting

o

8 -12 MONATE
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Optimierungsphase

Definition Clean
Core Strategie &
Datenstrategie (BDC)

Uberfiihrung
Custom Code in
Standard oder BTP

Feature Impact
Analyse &
Enablement

Prozessoptimierung
und Kl Integration

(inkl. Agenten) v

RISE Managed
Services (CAS) &

Consumption
Check

KONTINUIERLICH
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Unser Differenzierungsmerkmal AS 55

— Unser Ansatz spezialisiert sich auf die Fertigungsindustrie mit der Kombination aus Technologie &
Prozessberatung

 Brownfield 1st Ansatz
 Schnelle Time-to-Value
 Kosteneffizienz

— Vorgefertigte Assets und Beschleuniger
(Standardisierte Angebote, Templates fiir Vorstudien, Coversion Tools, Best Practices)

Wir ermoglichen einen schnellen, risikoarmen Einstieg fur Ihre Kunden
und machen es einfach, SAP-Projekte zu platzieren
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1. Arvato Systems

2. SAP Portfolio & Expertise
3. SAP Cloud in der Fertigungsindustrie

sl

5. Q&A
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SAP - Kundenbeispiel AS e

WITTE

NUTOMOTIVE

Witte Automotive GmbH

Projektbeschreibung

S/AHANA Brownfield Conversion in RISE
Vorgehen nach SAP Acitivate

15 Monate Projektlaufzeit

Einfihrung BANF-Freigabeprozess
Redesign des Berechtigungskonzepts
Identifikation von Optimierungsthemen

Herausforderungen Erfolgsfaktoren

 Parallele Euroeinflihrung in Bulgarien  Ausfiihrliche und umfangreiche Tests
+ Zuséatzliches Migrationsprojekt mit starker Abhangigkeit zur * Globale Zusammenarbeit zwischen Teams von Witte
S/4HANA Conversion Automotive (DE, CZ) und Arvato Systems ( DE, LT, MY, RO)

Ergebnis

+ PlanmaBiger und erfolgreicher S/4AHANA Go-Live
+ Erfolgreiche Euroeinfiihrung in Bulgarien
* Ruhige Hypercare-Phase, die friihzeitig beendet werden kdnnte
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lhre Fragen, unsere Antworten

Donnerstag, 18. Juni 2026 | Berlin

Arvato Systems ladt ein zum Sourcing Summit 2026 — dem exklusiven Treffpunkt fir IT-
Sourcing-Experten, Berater und Entscheider mit exklusiver Abendveranstaltung.

Die Themen decken die zentralen Herausforderungen im IT-Sourcing ab: Kl-getriebene
Betriebsmodelle, Regulierung und Souveranitat, Hybrid-/Multi-Cloud-Orchestrierung, SAP- und
Applikationsmodernisierung, Digital Workplace sowie Zero Trust.

Browprfiedietbhervesiinm als reatibtsighe SAS/ MNAANAISipgtdSichwerpSekhwelrgan AktigufadedFritigungsindustrie

AS
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ARVATO
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WE empower Digital Leaders.

WE empower you.
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